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Par Guillaume GOUGES

OBJETS DE DÉSIR 
Véritables objets de plaisir, les voitures sont aujourd’hui plus que jamais 

sujettes à la convoitise. De plus en plus de Mauriciens n’hésitent, en 
effet, plus à se faire plaisir en s’offrant la voiture de leur rêve. Il suffit 

de jeter un œil aux chiffres de vente des véhicules premium pour voir se 
confirmer cette tendance. Ce mois-ci, votre magazine automobile vous 
présente trois de ces véhicules d’exception : la Mercedes Classe A, l’Alfa 
Romeo Stelvio et la BMW M5 ! Au total, ces bolides affichent pas moins de  
1 063 chevaux ! Inutile de préciser que nous avons pris énormément de 
plaisir à prendre en main ces véhicules qui n’en finissent plus de faire 
tourner les têtes sur leur passage. 

Si les véhicules premium sont désormais plus accessibles, c’est grâce 
au leasing auquel recourent un nombre croissant de Mauriciens. Désignant 
deux types de contrats – la location de longue durée et celle avec option 
d’achat –, le leasing a ainsi généré Rs 17,8 milliards l’année dernière. Ce 
nouveau mode de consommation offre non seulement la possibilité aux 
Mauriciens d’acheter des véhicules plus chers, mais contribue également 
à rajeunir le parc autonomie sur l’île. Pour en savoir plus sur le leasing et 
connaître les principaux acteurs de ce secteur, retrouvez notre dossier en 
pages 26-30. 

Le renouvellement du parc automobile mauricien intervient dans le cadre 
d’importants travaux d’infrastructures. Et à l’heure où les équipements 
d’aide à la conduite innovent à grands pas, il serait temps que les autorités 
songent à adapter nos routes aux véhicules autonomes. De nombreux 
véhicules sont équipés d’équipements de reconnaissance des panneaux de 
limitation de vitesse, de systèmes d’anti-dépassement de ligne blanche et 
d’aide au stationnement. La prochaine étape sera donc tout naturellement 
de faire place aux véhicules autonomes. Ou au moins d’envisager de mettre 
sur pied un projet pilote

- édito -
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’édition 2018 du Red Bull Car Park Drift a une fois encore tenu 
toutes ses promesses. Plusieurs milliers de personnes ont fait le 
déplacement, le 28 juillet, à l'United Docks à Port-Louis pour voir 

les spécialistes de la discipline en action. L’épreuve a cette an-
née été remportée par Shehzad Soorabally devant Emmanuel 
D’Hotman, triple champion de l’épreuve, et Jaisan Newaj. Il 

s’agit du deuxième sacre de ce jeune pilote – il a remporté l’édition 
en 2017 – qui représentera Maurice le 23 septembre au Liban où il 
participera à la finale internationale. 

Au volant de sa BMW E30 préparée spécifiquement pour cette 
épreuve, Shehzad Soorabally a obtenu 366 points lors de la finale 
contre 327 points pour le second du classement (en Toyota GT86) 
et 264 pour le troisième (en BMW E36). «La concurrence était 
encore plus forte cette année. Mais je m’étais bien préparé, avec 
des  améliorations à ma voiture et plus d’entraînement. C’est un 
rêve qui se réalise avec ce double titre et la possibilité de pouvoir 
disputer la finale internationale avec ma propre voiture en sep-
tembre au Liban. C’est aussi le résultat du soutien que j’ai eu de 
mes proches, de mon équipe technique, mais aussi des conseils de 
drifters plus expérimentés comme Emmanuel d’Hotman et Ro-bert 
Chung, qui gère l’aspect technique de l’événement. Et bien sûr, 
un grand merci à Red Bull pour avoir apporté le Red Bull Car Park 
Drift à Maurice et nous permettre de participer à une compéti-
tion internationale bien organisée et en toute sécurité»,  souligne 
Shehzad Soorabally.

C’est désormais au Liban que le jeune pilote devra défendre 

les couleurs de Maurice et cela face à une douzaine de concur-
rents. Contrairement aux années précédentes, Shehzad Soorabally 
pourra concourir avec son propre véhicule, qui sera acheminé au 
Liban aux frais de Red Bull. De quoi offrir un sérieux chance à 
Maurice de figurer sur le podium. À ce jour, Maurice est le seul 
pays de la région d’Afrique australe/océan Indien à être intégré 
au calendrier du Red Bull Car Park Drift Series, compétition lancée 
il y a dix ans. Chaque année, des dizaines de pilotes des pays du 
Moyen-Orient et d’Afrique du Nord sont aussi qualifiés pour par-
ticiper aux sélections nationales du Red Bull Car Park Drift Series,  
lesquelles mènent à la grande finale. 
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RED BULL CAR PARK DRIFT

Shehzad Soorabally remporte 
un deuxième sacre
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Le groupe Leal, qui représente la 
marque française à Maurice, a convié, le 
26 juillet, les journalistes à la présenta-
tion du nouveau Duster. Plus grand et 
plus confortable, ce SUV arbore un de-
sign extérieur et intérieur entièrement 
retravaillé. 

«Parmi les changements, le nou-
veau modèle embarque des équipe-
ments inédits comme les caméras 
multi-vues, l’avertisseur d’angle mort, 
la climatisation automatique, la carte 
mains libres et les nouveaux feux LED 
avec une nouvelle signature lumineuse 
qui sont positionnés aux extrémités», 
souligne Louis-Philippe Guého, COO 
Sales chez Renault. De plus, la ceinture 
de caisse est plus haute, et les pas-
sages de roue renforcés confèrent à 
l’ensemble une silhouette plus robuste.

«Vu l’engouement grandissant 
pour des voitures type SUV à Maurice, 
il est tout à fait logique pour nous de 

répondre aux besoins du marché de plus 
en plus exigeant en proposant ce qu’il 
y a de meilleur. Le nouveau Duster est 
aussi une arme efficace face à la com-
pétition grandissante sur ce segment. 
C’est un véhicule qui a tout pour plaire. 
De plus, le constructeur a voulu réinven-
ter ce modèle tout en conservant ses 
atouts, et sa conception a donc été un 
réel défi. Nous sommes convaincus que 
le nouveau Duster connaîtra le même 
succès que son prédécesseur», souligne 
Eric Leal, CEO du groupe éponyme.

Le Duster version 2018 coûtera  
Rs 1 140 000 sur route pour la version 1,5 
litre Turbo Diesel Intense, Rs 1 079 000  
sur route pour la version 1,5 litre Turbo 
Diesel Zen et Rs 995 000 sur route pour 
la version 1,6 litre Essence CVTX. Re-
nault est, par ailleurs, l’une des rares 
marques automobiles européennes à 
garantir l’ensemble de sa gamme pour 
5 ans ou 100 000 km à Maurice. 

RENAULT DUSTER

Leal présente son nouveau SUV

AUDI A7SPORTBACK

Allied dévoile 
son modèle phare 
Allied Motors a vu les choses en grand pour le lancement de la nouvelle Audi 
A7 Sportback. Le représentant de la marque allemande à Maurice a convié des 
invités triés sur le volet pour découvrir en avant-première cette berline qui se dis-
tingue non seulement par ses lignes élégantes, mais également par ses prestations 
époustouflantes. L'A7 entend confirmer l’excellente position d'Audi sur le marché 
local, la marque ayant considérablement progressé au niveau des ventes depuis le 
début de l’année. 

SUBARU XV

Le crossover polyvalent 
Sur le segment des crossovers, le Subaru XV est une valeur sûre. Commercialisé par 
MotorDrive, ce modèle japonais est équipé d’un moteur de 4 cylindres de 1600 cc.  
De quoi garantir aux amateurs de la marque quelques sensations sur la route. Doté 
d’une silhouette athlétique, le Subaru XV chouchoute ses passagers grâce à un 
habitacle confortable et spacieux et une panoplie d’options qui en font un crosso-
ver polyvalent. De plus, ce véhicule dispose de l’option Voice recognition et du Siri 
Eyes Free. On l’aura compris, Subaru entend, avec la XV, s’imposer sur le marché 
très compétitif des crossovers. Et au vu des prestations offertes par ce modèle, nul 
doute que le succès sera au rendez-vous. 
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Total initie une campagne internationale pour 
ses huiles moteurs de la gamme Total Quartz. Ce-
tte campagne de communication fait la part belle 
au Age Resistance Technology (ART), une tech-
nologie de pointe qui améliore la protection du 
moteur contre l’usure mécanique jusqu’à 64%. 
Total Quartz avec ART est une véritable innova-
tion qui permet de maintenir la performance et la 
longévité des moteurs.
« Les consommateurs aujourd’hui sont de plus en 
plus avertis. Ils choisissent l’huile moteur qui sera 
la plus bénéfique pour leur véhicule en termes de 
protection des pièces mécaniques, de puissance 
du moteur et d’intervalles de vidange. La tech-
nologie ART répond précisément à ces attentes. 
Les huiles moteurs TOTAL QUARTZ, conçues 
avec la technologie ART, présente une résistance 
optimale face à l’oxydation. Elle offre une meil-
leure protection au moteur, dans des conditions 
de chaleur ou de froid extrêmes et elle permet 
de réaliser des économies de carburant et de 
réduire les émissions de CO2. De plus, nous ac-
compagnons la campagne, à Maurice, d’une offre 
promotionnelle dans trente-cinq stations-service 

TOTAL. Ainsi, du 17 août au 25 septembre 2018, 
pour l’achat d’un bidon de TOTAL QUARTZ 9000, 
en logement de cinq litres, un polo est offert », 
souligne Pierre Linder, directeur Commercial de 
Total Mauritius.

Présent dans les communications de la 
marque TOTAL QUARTZ depuis 2011, Robot-
Quartz fait également son retour dans cette cam-
pagne avec un tout nouveau look. Entièrement 
repensé, ce robot moteur est plus moderne que 
jamais, incarnant véritablement la technologie de 
pointe de Total.

Un autre détail surprenant de cette nouvelle 
campagne : RobotQuartz n’est plus seul. De nou-
veaux robots-moteurs font leur apparition, et se 
lancent à sa poursuite. Une réelle comparaison 
visuelle est créée entre RobotQuartz ultra-per-
formant car entretenu avec Total Quartz, et les 
robots défectueux qui n’ont pas eu cette chance, 
démontrant ainsi le message de la campagne : 
« Pour un moteur plus jeune, plus longtemps », 
lequel fait pleinement écho à la signature publici-
taire du Groupe : « Committed to better energy ».

Cette campagne est le travail du réalisateur 

français Thierry Poiraud. Il s'empare, pour racon-
ter l'histoire, des codes des blockbusters améric-
ains et en y apportant une touche légère. Il crée 
ainsi une campagne originale et rafraîchissante, 
un genre unique dans le secteur de l’énergie, et 
différenciant dans l’univers de la publicité.

Présent à Maurice depuis mai 1956, Total 
Mauritius Limited détient un réseau de 47 sta-
tions-services réparties dans tout le pays. Total 
Mauritius fournit environ 250 000 tonnes métr-
iques de produits pétroliers par an dans divers 
secteurs de l’économie.

Total Lubrifiants est pour sa part un leader 
mondial de la production et distribution de lu-
brifiants, qui compte 41 sites de production à 
travers le monde et rassemble plus de 5 800 
collaborateurs dans 150 pays. Total Lubrifiants 
offre des produits et services innovants, per-
formants et respectueux de l’environnement, 
issus des travaux de son centre R&D composé 
de plus de 130 chercheurs. Total Lubrifiants est 
un partenaire incontournable pour les acteurs 
des marchés de l’automobile, de l’industrie et 
de la marine.

TOTAL MAURITIUS

Total Quartz s’offre une campagne 
internationale
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In 1888, Dunlop invented the first pneumatic tyre, fast 
forward to 2018 where the brand is not only celebrating 
its 130-year rich heritage but also putting a spotlight on 
partners that have made this possible and been part of 
its journey. 

22 years ago, TyreXpert (ABC Marketing), member of 
ABC group, started its humble beginning in Port Louis. 
Today, the group has six retail stores branded under 
Quikfix & tyrexpert and two points of sales at the Nissan 
service centers. 

The tyre fitment centres offer customers more than 
just tyre services with trained and dedicated personnel 
at their disposal, fully equipped workshops and other car 
related services. 

The centres are well-known for their excellent 
customer service, great deals, convenient, fast 
and effective tyre fitment experience as well as a 

comprehensive stock of quality premium tyres. 
The coming together of these two giants have been 

made possible by Dunlop’s history of technological 
innovation and a proven pedigree in the tyre business. 
The Dunlop brand has a legacy of OEM fitment for some 
of the world’s leading motor vehicle, truck and bus 
manufacturers and transport operators.

SRSA International Business Director Lubin Ozoux, 
said: “Our partnership with ABC Group speaks directly to 
the Sumitomo Rubber expansion strategy in Africa which 
sees us focusing on key African countries with great 
growth potential and expanding markets.”

“Our key focus areas are to build the ABC group 
brand, supply car dealers with Dunlop tyres for vehicles 
OE fitted with the brand (SUV, Light Commercial vehicle) 
and increase the market share for Dunlop tyres,” adds 
Adrien Lam, Head of Sales at TyreXpert (ABC Marketing).

TYREXPERT

NOW THE DISTRIDUTOR OF
DUNLOP TYRES





14

Depuis début 2017, LEAL opère un centre 
dédié aux pneumatiques du nom de BestDrive. 
Situé dans la zone Industrielle de Plaine Lauzun, 
BestDrive est une franchise allemande, filiale du 
groupe Continental.

Après seulement quelques mois d’activité, 
la filiale mauricienne est désormais bien connue 
du public. En effet, les automobilistes désireux 
d’avoir des produits de qualité et des services de 
haut niveau n’hésitent plus à franchir le seuil de 
BestDrive, le one-stop shop pour vos besoins en 
pneumatiques. 

Avec un centre aux normes internationales 
flambant neuf et des équipements de pointe, 
l’équipe de BestDrive s’efforce de toujours vous 
satisfaire et entend se positionner parmi les réfé-
rences du marché avec les nombreuses marques 
que l’enseigne représente.

Le centre BestDrive possède dans son escar-
celle quatre marques qui ont fait leurs preuves 
à travers le monde. D’abord, l’allemande Conti-
nental. Connue pour son grip légendaire, Conti-
nental est en première monte chez plusieurs 
constructeurs européens, parmi Mercedes, BMW 
et Renault. Avec un pôle recherche et dévelop-
pement constamment actif et une réputation 
mondiale qui n’est plus à faire, le groupe Conti-
nental a racheté la marque historique améri-

caine General Tire à la fin des années 80'.
Ainsi, General Tire, plutôt axée sur  le seg-

ment moyen gamme, vient petit à petit se posi-
tionner sur le marché. Le pneu possède des 
caractéristiques très intéressantes, avec l’unique 
en son genre VAI (Visual Alignment Indicator) et 
le très pratique RTM (Replacement Tire Monitor). 
Grâce à ces deux technologies, le suivi concer-
nant l’usure des pneus (anormale avec le VAI ou 
normale avec le RTM) se fait en un coup d’œil. Il 
est bon de noter que General Tire fabrique 95 % 
de ses pneus en Europe, prouvant ainsi qu’aucun 
compromis n’est fait sur la qualité.  

GT Radial et GITI, qui demeurent plus acces-
sibles, viennent compléter la gamme. GT Radial 

et GITI sont des marques du même groupe (GITI 
Tire dont le siège social se trouve à Singapour), 
et sont omniprésentes sur le marché asiatique.

Outre la vente, le centre de Plaine Lauzun 
propose évidemment tous les services associés 
aux pneumatiques. Les techniciens sont formés 
et BestDrive investit de manière importante dans 
l’outillage pour effecteur des opérations comme 
que le montage, l’équilibrage et le réglage du 
parallélisme. Il est bon de noter que le montage 
du pneu et la rotation des pneus sont des services 
gratuits chez BestDrive.

Chez BestDrive, on repousse les limites du 
service à la clientèle. Ainsi, le centre s’adapte 
aux besoins des clients. Ses experts ont à cœur 
de proposer des conseils techniques sur les pro-
duits qu'elle offre.

Le pneu étant un élément incontournable 
lorsque l’on parle de sécurité routière, les véhi-
cules sont scrutés de BestDrive à leur entrée 
dans son centre. Et les experts viennent pres-
crire les pneus les plus adaptés. Pour cela, non 
seulement sont prises en compte les caractéris-
tiques de la voiture, mais l'on pèse également 
dans la balance le Driving style de l’automobi-
liste. Chaque client a des besoins différents et  
BestDrive tient à y répondre de manière  
singulière.

BestDrive : la référence pour vos 
pneumatiques

- actualité -
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DILSHAD DEENMAHOMED

Une jeune 
fille au cœur 

du circuit
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À 21 ans, Dilshad Deenmaho-
med fait partie du cercle très 
sélect des pilotes automobiles 
en jupon évoluant sur la scène 
locale. Sa passion pour l’auto-
mobile lui vient de son père Ally 
Deenmahomed. Enfant, pendant 
que beaucoup de petites filles 
rêvaient de devenir princesses, 
Dilshad songeait, elle, à faire 
vrombir les chevaux mécaniques. 

Son père, rallye-man très 
connu sur le circuit à une cer-
taine époque, a initié ses enfants 
à cette passion. Les deux frères 
de Dilshad, Nishad et Arshad, 
sont également pilotes de course 
automobile. «Enfant, j’allais en-
courager mon père lors des compé-
titions. J’étais sa plus grande fan. 
Très vite, j’y ai pris goût et je le 
suivais lors de toutes ses courses. 
J’aimais cela, mes yeux d’enfant 
étaient éblouis par cet univers et 
je rêvais de lui emboîter le pas. 
J’espère que je suis sur la bonne 
voie», relate Dilshad Deenmaho-
med. «En tout cas, je m’y emploie», 
dit-elle. À la voir lors des compé-
titions, elle est bien partie pour 
réaliser son rêve. 

La jeune fille a su manier un 
volant très jeune. À 11 ans, elle 
savait déjà maîtriser la conduite. 
À sa majorité, elle passe son 
permis de conduire et malgré 
sa dextérité, elle aura à repasser 
l’épreuve de la route trois fois. 
Mais une fois son permis en 
poche, elle prend le départ de sa 
première compétition de slalom 
comme le copilote de son frère 
Nishad. «C’était à Anjalay et 
nous étions dans une Toyota E101. 
Cela une magnifique expérience, 
le début d’une belle aventure»,  
raconte-t-elle.

Sa première expérience en 
tant que pilote elle la vivre l’an-
née dernière lors d’une compé-
tition de slalom. Avec son frère 
comme copilote, elle terminera 
troisième dans la catégorie 1 et 
36e toutes catégories confondues 

sur 55 participants. Côté mon-
ture, c’est à bord d’une Nissan 
March Ak10 manuelle qu’elle a 
pu «faire un temps», comme cela 
se dit dans le jargon des sports 
automobiles. La voiture vieille de 
20 ans est toujours dans le coup. 
Sa maniabilité a permis à Dils-
had Deenmahomed de se hisser 
devant ceux qui avaient pourtant 
une voiture plus puissante que  
la sienne.

«Le sport automobile demande 
une grande concentration. La per-
formance du pilote dépend de sa 
capacité à maintenir une bonne 
accélération. Mais pas que. Tout 
doit être clair dans sa tête, il doit 
connaître et faire un avec sa voi-
ture. Et moi j’adore ma voiture, je 
m’amuse bien avec. Ma première 
expérience en tant que pilote était 
sublime. L’accélération qui brouille 
la vision, le crissement des pneus, la 
montée d’adrénaline… la sensation 
est tout simplement indescriptible. 
En outre, les gens ne savaient pas 
que c’était une fille qui conduisait 
et ils étaient tous surpris quand je 
suis descendue de la voiture. Et pour 
cette compétition, j’étais la seule fille 
pilote», confie-t-elle.

Dans l’univers machiste du 
sport automobile, les femmes 
pilotes doivent redoubler d’ef-
forts pour arriver au niveau des 
hommes dans l’un des rares 
sports mixtes. Pour se hisser 
sur les marches, Dilshad Deen-
mahomed passera beaucoup de 
temps à pratiquer, surtout dans 

la soirée. Elle attend impatiem-
ment que Maurice se dote d’un 
circuit automobile.  

Son rêve est de participer 
aux rallyes. D’ailleurs, il y a un 
qui arrive dans quelques jours 
mais par manque de moyens 
financiers et faute de sponsor, 
elle est obligée de décliner. Car 
contrairement aux slaloms, par-
ticiper à un rallye coûte beau-
coup plus cher, vu que la voiture 
demande une plus grande prépa-
ration pour qu’elle soit efficiente 
et puisse assurer la sécurité du 
pilote et de son copilote en cas 
de sortie de route. 

«Mon père possède une Simca 
Rallye 2 et c’est dans cette voiture 
que je voudrais participer aux ral-
lyes. Mais pour l’instant celle-ci 
dort dans le garage car mon père 
ne participe plus au rallye», pour-
suit-elle. Dans le garage les Deen-
mahomed, on retrouve d’autres 
montures comme la Toyota 
Celica TA 22 qui est une spor-
tive datant de 1970 ou encore la 
mythique Toyota Celica GT4. 
Cette profonde passion pour les 
sports mécaniques a amené Dils-
had Deenmahomed et sa famille 
à former un groupe, We-Speed 
Motorsport. Et notre interlocu-
trice de préciser que nombre de 
filles s’intéressent à ce type d’ac-
tivité : «Je reçois des messages sur 
Facebook de beaucoup de filles et je 
trouve cela bien que de plus en plus 
de femmes s’intéressent aux sports 
mécaniques».

Si les préjugés sur les femmes pilotes sont tenaces, chez les Deenmahomed, le sujet 
est loin d’être tabou. Comment pouvait-il en être autrement quand l’une des leurs 
est une véritable virtuose du volant ? 

- portrait -
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 CLASSE A



ISONS le tout 
de go : Mercedes 
nous livre avec 
cette Classe A 
de quatrième 
génération une 

berline compacte épatante ! Il 
faut dire que le coup de crayon 
adopté depuis quelques années 
maintenant par le constructeur 
allemand continue d’insuffler 
un vent de modernité rafraî-
chissant sur les véhicules de 
la marque à l’étoile. Résultat, 
cette nouvelle Classe A affiche 
l’assurance de celles qui ont 
tout pour plaire. Et on l’avoue, 
nous sommes nous aussi tom-
bés sous le charme de cette 
compacte. 

Quelques secondes seule-
ment suffisent pour succomber 
au style un brin rock de l’alle-
mande. Impossible en effet de 
rester de marbre devant cette 
calandre où trône en son mi-
lieu le logo surdimensionné 
de la marque, d’où partent 
de chaque côté deux inserts 
chromés. Les prises d’air, si-
tués en bas de caisse, laissent 
entrevoir le caractère résolu-
ment sportif de notre version 
d’essai. Une impression que 
renforcent les optiques qui 
s’étirent de chaque côté du 
capot. 

Si le design extérieur n’a 
subi aucun bouleversement, 
il en va autrement de l’inté-
rieur qui, lui, connaît une 
petite révolution. Et cela com-
mence par les compte-tours et 
la jauge qui font place à une 
dalle en verre de 10,5 pouces 
qui abrite deux écrans. Celle 
de série est de 7 pouces ! Leur 
utilisation est extrêmement 
aisée et se fait via le volant, 
le pavé tactile ou directe-
ment sur l'écran tactile, sou-
ligne le constructeur. À noter 
qu’il s’agit là d’une grande 
première pour Mercedes qui 
aborde avec cette Classe A 
un tournant technologique 
majeur. Que les nostalgiques 
se rassurent, les aérateurs 
en forme de turbines, véri-
table signature stylistique du 
constructeur sont, eux, tou-
jours bien présents. 

Cette berline compacte 

haut de gamme embarque 
de nombreux équipements 
d’aide à la conduite. L’on 
retrouve ainsi l’affichage tête 
haute, qui permet de connaître 
instantanément la vitesse, 
les limitations de vitesse ou 
encore les instructions de 
navigation sans avoir à quit-
ter la route des yeux. Virtuel 
et en couleur, l’affichage tête 
haute se révélera très vite un 
outil indispensable. Autre 
nouveauté qui témoigne de 
l’ambition de Mercedes de se 
hisser au-dessus de ses princi-
paux concurrents : le système 
Linguatronic grâce auquel la 
Classe A vous obéit. «Mieux 
encore : elle comprend vos 
instructions sans même avoir  
besoin de les apprendre. Et 
elle vous parle. Lire des SMS, 
les dicter et les  envoyer ? Pas 
de problème ! Elle vérifie pour 
vous la météo sur le lieu de 
votre  destination, change de 
station de radio ou vous guide 
jusqu’à chez vous en  vous 
faisant emprunter l'itinéraire 

le plus rapide. Il vous suffit de 
prononcer deux  mots : ‘Hey 
Mercedes’. La nouvelle Classe 
A est déjà tout ouïe», précise 
le constructeur. Pour l’avoir es-
sayée, nous pouvons dire que 
le système est parfaitement 
au point. C’est même parfois 
déroutant tant l’on croirait 
parfois avoir affaire à une per-
sonne en chair et en os.

Sur la route, la Classe 
A fait preuve d’un compor-
tement routier exempt de 
reproche. Agile et maniable, 
elle se montre à l’aise tant 
sur les petites routes que sur 
l’autoroute où elle laisse libre 
cours à sa sportivité. En effet, 
le moteur de 1,3 litre de 163 
chevaux et 250 Nm de couple 
suffit amplement à procurer 
un plaisir de conduite digne 
d’une Mercedes. Le construc-
teur allemand signe, avec 
cette Classe A, une berline 
compacte redoutablement 
efficace. Une chose est sûre, 
nous n’avons pas fini d’en 
entendre parler. 

L’on ne présente 
plus la Classe A. Son 

dynamisme et ses lignes 
dans l’ère du temps ont 

déjà séduit  des millions 
d’automobilistes à 

travers le monde. Et 
pourtant, Mercedes 

réussit avec cette édition 
2018 à nous surprendre 

grâce notamment à 
un ajout majeur : une 

technologie de pointe. 

d

Fiche 
 technique

Prix : 
Rs 2 400 000
Dimensions : 

4,41 m x 
1,44m x 
1,79 m

0 à 100 km/h : 
10,5 sec 

Consomma-
tion : (urbain) 
4,7 l/100 km
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MERCEDES CLASSE A

LA COMPACTE CONNECTÉE



Pour accéder aux nombreuses 
fonctionnalités du système multimédia, 
intégrées dans la dalle en verre, il suffit 
de glisser le doigt sur le pavé tactile, 

ergonomique et intuitif. 

Les nombreuses commandes situées sur le 
volant permettent d’accéder aux multiples 
options : de la radio au kit mains-libres en 

passant par les changements de vitesse en 
mode manuel grâce aux palettes situées de 

part et d’autre juste derrière le volant.  

Les inserts en aluminium, situés dans la 
portière, le volant et sur le pourtour des 

aérateurs en forme de turbine confèrent à 
l’habitacle un look luxueux. 
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E constructeur ita-
lien est l’un des tout 
derniers à se doter 
d’un SUV sportif, 
le Stelvio. Fidèle à 
l’ADN de la marque 

italienne, ce modèle répond à une 
réelle demande d’une clientèle de 
plus en plus friande de véhicules 
dotés d’un centre de gravité élevé, 
d’équipements pléthoriques, per-
formants et confortables. Autant 
de cases que le Stelvio coche haut 
la main. Nous avons embarqué à 
bord de cet imposant SUV, modèle 
First Edition, pour vous le faire dé-
couvrir. 

Doté d’une silhouette féline 
malgré son imposant gabarit (4,6 
m x 1,9 m x 1,6 m), le Stelvio sé-
duit au premier regard. La calandre 
triangulaire, indissociable des mo-
dèles de la marque, trône fièrement 
à l’avant, avec de chaque côté des 
optiques étirées, sublimées par 
un élégant liseré LED. L’on notera 
les deux prises d’air situées dans 
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ALFA ROMEO STELVIO

MOLTO BELLO ! 

Alfa Romeo vient, avec 
le Stelvio, enrichir son 

offre d’un SUV qui 
allie performances et 
élégance. Ce modèle 

polyvalent n’a pas fini de 
faire parler de lui. 
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Fiche 
 technique

Prix :  
Rs 4 335 000
Carburant : 

essence
Motorisation : 

2.0 Turbo 
essence de 

280 ch
Dimensions : 
4,6 m x 1,9 m 

x 1,6 m

1. Précise et efficace, la direction 
du Stelvio permet de pousser cet 
imposant SUV dans ses derniers 
retranchements en toute sécurité. 
2&3 Très bien pensés, les 
nombreux boutons de commande 
placés sur la console centrale, 
les portières et le volant tombent 
naturellement sous la main pour 
une utilisation efficace. 4. Le 
cuir, omniprésent, recouvre les 
assises confortables et renforce 
le sentiment de luxe. À bord 
du Stelvio, les passagers sont 
chouchoutés 5. Niché dans le 
plancher du grand coffre du SUV 
se trouve une roue de secours de 
dernière génération. Changer de 
roue en cas de pépin ne sera plus 
une corvée. 

la partie basse, du plus bel effet. 
Les flancs sculptés confèrent au 
Stelvio un look résolument volon-
taire et dynamique. La ligne de toit 
plonge, pour sa part, vers l’arrière, 
accentuant par la même occasion 
l’impression de sportivité et vient 
finir sa course sur la vitre arrière, 
très inclinée. Et si vous rajoutez 
cette magnifique carrosserie rouge 
qui habille habituellement les mo-
dèles d’Alfa Romeo vous obtenez 
un SUV qui n’a pas fini de faire 
tourner les têtes sur son passage. 

À bord, la qualité des maté-
riaux utilisés ainsi que celle de l’as-
semblage répondent sans aucun 
problème aux standards élevés de 
la marque. L’on notera le logo de 
la marque en relief situé dans les 
appuis-tête. Le cuir, omniprésent, 
habille bien entendu les sièges 
mais également l’intérieur des por-
tières. Des inserts en aluminium, 
sur le volant et autour des molettes 
permettant de régler la climatisa-
tion ajoutent une touche de luxe 
supplémentaire. L’on soulignera 
également la présence d’un écran 
multimédia de 8,8 pouces, intui-
tif et bien conçu. Chaleureux, le 
luxueux habitacle offre un confort 
très appréciable aux passagers. La 
position de conduite surélevée 
offre une visibilité parfaite ainsi 
qu’une impression de sécurité 
d’ailleurs renforcée par le centre 
de gravité élevé du Stelvio. Les 
passagers arrière pourront profiter 
du trajet en se mettant à leur aise. 
Il faut souligner l’excellente qua-
lité du système audio qui, grâce 
aux dix haut-parleurs disséminés 
un peu partout dans l’habitacle, 
permet de profiter pleinement de 

ses chansons favorites. Le coffre, 
gigantesque, affiche, pour sa part, 
une capacité de 525 litres.

L’habit, dit-on, ne fait pas le 
moine. Le Stelvio s’applique à 
donner tort à cet adage usité. Car 
loin de seulement arborer un look 
athlétique, le SUV italien aime à 
monter dans les tours sur la route. 
Il faut dire que le Stelvio embarque 
sous son capot un moteur de 2.0 
Turbo essence de 280 ch (400 
Nm). De quoi mouvoir aisément 
les 1,6 tonne de ce SUV taillé pour 
procurer un maximum de plaisirs 
de conduite. Précis et maniable, 
le SUV se montre redoutable en 
conduite active. Il prend les virages 
sans sourciller et malgré ses dimen-
sions rassure notamment en main-
tenant une excellent adhérence en 
toute circonstance. Alfa Romeo 
signe avec le Stelvio une réussite 
tant au niveau du design que des 
performances en délivrant un SUV 
qui a du punch. 

Alfa Romeo 
signe avec le 
Stelvio une 

réussite tant  
au niveau  
du design  
que des 

performances
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BMW M5

Le constructeur allemand propose, avec cette M5, un véhicule aux performances 
époustouflantes ! Nous en avons pris le volant pour un essai brut de décoffrage. 

FÉROCE!
Cette seule lettre suffit à projeter n’im-
porte quel modèle BMW dans une autre 
dimension. Celle où seuls comptent les 
performances et le plaisir de conduite. 
Celle où tous les amateurs de véhicules 
d’exception rêvent d’explorer ne serait-ce 

qu’une fois dans leur vie. Inutile alors de pré-
ciser que nous étions plus qu’enthousiastes de 
pouvoir prendre en main cette mythique M5. 
D’autant plus qu’un rapide coup d’œil à la fiche 
technique de cette sportive radicale nous avait 
mis l’eau à la bouche : V8, 600 ch et 750 Nm ! 
Et si cela n’était pas suffisant, notre version d’es-
sai était équipée d’un Sport Pack, lui conférant 
30 chevaux supplémentaires. De quoi s’offrir 
quelques sensations fortes. 

L’une des grandes nouveautés de cette 
M5 est la transmission intégrale (4WD). En 
effet, pour la première fois chez les modèles 
signés «M», la totalité de la puissance n’est 
pas envoyée aux seules roues arrière. Le 
constructeur a jugé plus judicieux de répartir 
la puissance phénoménale de cette berline 
survitaminée aux trains avant et arrière afin 
de la rendre plus polyvalente. Mais que les 
puristes se rassurent, il est possible de passer 
en mode 2WD et de faire chauffer la gomme. 
Surtout quand on sait que l’anti-dérapage 
et l’anti-patinage sont désactivés lorsque ce 
mode est enclenché. 

Dès les premiers tours, impossible de res-
ter insensible aux 630 chevaux qui grondent 

sous le capot et qui ne demandent qu’à s’ex-
primer. Qu’à cela ne tienne, nous prenons le 
parti de lâcher la bête. Et le moins que l’on 
puisse dire, c’est que la M5 décoiffe ! Les 
accélérations rageuses de l’allemande nous 
collent littéralement à nos sièges. Les voca-
lises du bloc moteur témoignent du caractère 
ultra-sportif de cette berline aux performances 
tout simplement ébouriffantes. Vive, maniable 
et diablement efficace, la M colle au bitume 
peu importe les circonstances, permettant par 
la même occasion de réécrire certaines lois 
de la physique. Les nombreux équipements 
d’aide à la conduite se montrent efficaces et 
donnent la possibilité à la M5 de monter dans 
les tours en toute sécurité. 

-

Fiche 
 technique

Prix : 
Rs 12 815 000

Consom-
mation : 

14.5L/100km 
(urbaine)

Transmission : 
automatique - 

8 rapports 
Dimensions : 
4965 mm x 
1903 mm x 
1473 mm

m.
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Si les ingénieurs de BMW ont soigné les 
détails, côté performances, tel semble avoir éga-
lement été le cas avec l’habitacle. Si l’ambiance 
à bord demeure résolument tournée vers la spor-
tivité, le luxe demeure néanmoins omniprésent. 
Les sièges enveloppant, arborant un somptueux 
cuir gris clair, offrent un excellent maintien 
quel que soit le mode de conduite adopté. 
L’on soulignera les deux boutons siglés «M1» 
et «M2», stratégiquement placés sur le volant. 
Ils permettent d’accéder en un clin d’œil à des 
réglages qui auront préalablement été choisis 
afin de profiter pleinement de cette BMW radi-
cale à souhait. Le constructeur allemand signe 
là un véhicule d’exception qui ne laissera pas 
insensibles les connaisseurs. 

2

1

4

5

3

6

1. À la seule évocation de ces deux lettres, tout amateur 
automobile ressent une montée d’adrénaline. Et des 
frissons, la nouvelle BMW M5 en donne à foison tant 
elle se révèle radicale. Du plaisir à l’état brut. 2. Notre 
version d’essai était équipé de somptueux sièges en 
cuir assurant un maintien parfait en formant comme un 
cocon. 3. La transmission, fiable et précise, notamment 
en mode sport, permet de réaliser des accélérations 
fulgurantes. Décidement, cette M5 est un véritable 
objet de plaisir. 4. L’écran multimédia, situé au centre 
du tableau de bord, offre une panoplie de fonctions 
qui permet de régler le véhicule selon la conduite que 
l’on souhaite adopter. 5. C’est peu dire que cette 
BMW M5 est une sportive. Sur le volant, deux boutons, 
siglés «M1» et «M2», permettent d’accéder directement 
aux réglages souhaités. 6. Notre version d'essai était 
équipée d'écrans à l'arrière. De quoi permettre aux 
passagers de se divertir durant le trajet.
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Leasing automobile

Un engouement croissant 
Acheter à crédit n’a jamais été 

aussi simple. De la maison au télé-
phone portable en passant par la 
voiture, nombreux sont les entre-
prises spécialisées à offrir le leasing. 
Ce terme générique désigne en 
général deux types de contrats : la 
location de longue durée et la loca-
tion avec option d’achat. 

Appliquée à l’automobile, la 
location de longue durée consiste 
à mettre à la disposition d’un par-
ticulier ou d’une entreprise un véhi-
cule pour une durée prédéterminée 
et dont le «loyer» mensuel, couvre 
l’assurance, voire l’entretien. Une 
fois le contrat arrivé à terme, le 
véhicule est alors rendu puisqu’il ne 
permet pas l’acquisition du véhicule 
par le client. En effet, seul le contrat 
de location avec option d’achat per-
met au client d’acheter le véhicule 
au terme du contrat pour sa valeur 
résiduelle. Si le leasing a autant le 
vent en poupe, c’est par ce qu’il 
permet aujourd’hui à un plus grand 

nombre de personnes de s’offrir, au 
travers de mensualités, des véhi-
cules qu’ils n’auraient pu acquérir 
autrement. Mieux, grâce au leasing, 
il est désormais possible de s’offrir 
un véhicule neuf tous les cinq ans 
en moyenne. 

TAUX ATTRAYANTS

Cet engouement pour le lea-
sing s’explique en partie par la 
concurrence à laquelle se livrent 
les opérateurs du secteur, avec pour 
conséquence des marges «assez 
restreintes» pour le plus grand plai-
sir des clients. «Il y a également un 
excédent de liquidités sur le mar-
ché, ce qui explique que les taux 
pratiqués par les banques sont très 
attrayants», explique Raj Gungah, 
Managing Director chez Finlease. 
Et de poursuivre : «Nous misons 
beaucoup sur notre dynamisme et 
notre efficacité, ainsi que sur notre 
équipe chevronnée composée d’une 

trentaine de professionnels aguerris 
pour accompagner nos clients». 

Malgré les bons chiffres enre-
gistrés, l’on souligne, du côté de 
la Prudence Leasing Finance que 
le business du crédit-bail a chuté 
à Rs 17,8 milliards, contre Rs 18,2 
milliards l’année dernière. «C’est 
un peu la tendance depuis quelque 
années où nous notons une baisse 
dans le secteur mais également au 
niveau de la rentabilité», explique 
Yannick Lai, Head of Operations 
& HR chez la Prudence Leasing Fi-
nance. Une situation qui s’explique, 
souligne Shehryar Bakht Ali, Head 
of Retail Banking chez Bank One 
par «l’étroitesse du marché et le 
nombre d’institutions financières 
offrant le leasing». 

Du côté de la State Bank of 
Mauritius (SBM), l’on estime à  
Rs 1,5 million en moyenne la somme 
empruntée par la clientèle de l’éta-
blissement au travers du leasing. 
La durée de remboursement varie, 
elle, entre cinq et sept ans. «La de-
mande de crédit-bail  est en pleine 
croissance, surtout pour les voitures 
d’occasion importées», souligne 
Bhisam Sohatee, Marketing & Com-
munications à SBM Bank (Mauri-
tius). Si tous les opérateurs appro-
chés préfèrent rester discrets sur 
le nombre de clients que comptent 
leurs portefeuilles respectifs, tous à 
l’instar de Bank One, affirment que 
le nombre de clients ayant recours 
au leasing pour l’acquisition d’un 
véhicule n’a cessé d’augmenter ces 
dernières années. Afin de se distin-
guer des autres opérateurs du lea-
sing sur le marché, la SBM propose 
de faciliter la vie de ses clients en 
leur offrant la possibilité de simuler 
le prêt auto, de soumettre leurs do-
cuments en ligne ou encore d’opter 
pour le rappel et le renouvellement 
de l’assurance auto annuellement. 

Le leasing, aux dires des prin-
cipaux opérateurs, devrait encore 
attirer bon nombre de Mauriciens 
désireux de s’offrir un véhicule sans 
avoir à se soucier de l’entretien. 
Longtemps difficile d’accès, la voi-
ture est aujourd’hui un produit de 
consommation comme un autre. 

Le crédit-bail 
est une option 
intéressante 

aussi bien pour 
les particuliers 

que les 
entreprises lors 
de l’acquisition 
d’un véhicule. 

Le marché du leasing 
pesait Rs 17,8 
milliards en 2017





- auto files -

28

MauBank

Le leasing, 
une valeur sûre 

«Nous offrons un service leasing visant à 
aider nos clients à acquérir les véhicules dont ils 
ont besoin sans qu’ils aient à engager leur capi-
tal», explique Seetal Ramkeesoon-Kodai, Manager 
Marketing à la MauBank. De plus, la banque se 
fait un point d’honneur de répondre aux sollicita-
tions de ses clients dans les plus brefs délais. 

Le délai d’exécution qui est, en effet, l’un des 
éléments clés du service leasing de l’entreprise 
comprend le financement jusqu’à 90 % du coût du 
véhicule, la liberté pour les clients de choisir parmi 
une variété d’options de paiement et d’achat ainsi 
que le financement de véhicules neufs et d’occa-
sion. Consciente de l’attrait du leasing auprès des 
Mauriciens, la MauBank s’est dotée d’une nou-
velle équipe entièrement dédiée à ce département 
et opérationnelle depuis janvier 2018. 

«Notre service leasing étant assez nouveau, 
nous menons toujours une campagne de 
communication auprès du public. Les clients ont 
favorablement répondu à notre offre et nous 
sommes très satisfaits du résultat à ce jour», 
souligne Seetal Ramkeesoon-Kodai.

State Bank of Mauritius

Un service-clientèle irréprochable 
Afin de répondre au mieux aux attentes de sa clientèle, la SBM a choisi de miser sur les nouvelles tech-
nologies en permettant notamment aux Mauriciens de souscrire à un prêt-automobile en ligne. Ce plan 
permet d’obtenir rapidement une réponse de principe afin de concrétiser dans les meilleurs délais l’acqui-
sition souhaitée. «C’est simple, pratique et 100 % sécurisé», assure Bhisam Sohatee, Marketing & Com-
munications chez SBM Bank (Mauritius). La SBM se targue par ailleurs d’offrir de nombreux avantages : 
l’un des taux parmi les plus compétitifs du marché, un remboursement pouvant s’étendre jusqu’à 84 
mois, un emprunt pouvant atteindre 100 % des besoins en financement, un financement pour véhicules 
neufs ou d’occasion ainsi que la possibilité de devenir propriétaire du véhicule au terme du crédit-bail. 
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Bank One 

À l'écoute 
d'une clientèle 
exigeante 

Créée en 2008, Bank One est 
l’une des institutions financières les 
plus réputées sur le marché local. Au 
fil des années, la banque a enrichi 
son offre en proposant à ses clients 
un service de leasing. Avec ce ser-
vice, la banque acquiert le véhicule 
et le client bénéficie alors de l’usu-
fruit du véhicule jusqu'à une période  
prédéterminée. 

Arrivé au bout de cette période, 
il se verra offrir la possibilité d'ache-
ter le véhicule en contrepartie de sa 
valeur résiduelle. «Nous savons que 
chaque client est unique. C'est pour 
cela que nos conseillers s'adaptent 
à chaque situation pour proposer la 
meilleure solution tout en préservant 
son équilibre financier», explique 
Shehryar Bakht Ali, Head of Retail 
Banking chez Bank One. Cette insti-
tution financière se fait un devoir de 
demeurer à l'écoute de ses clients à 
chaque étape afin de leur proposer un 
service à la hauteur de leurs attentes. 
«Nous mettons aussi beaucoup l’ac-
cent sur le service. Il serait intéressant 
de faire ressortir que, selon un cabi-
net d'études indépendant, le niveau 
de satisfaction de nos clients est su-
périeur à celui du secteur bancaire», 
fait ressortir Shehryar Bakht Ali. On 
l'aura compris, Bank One entend tout 
mettre en œuvre pour demeurer l'un 
des interlocuteurs incontournables 
du leasing automobile à Maurice. 

Finlease

20 ans d’expertise au service des Mauriciens
Spécialiste du leasing, Finlease, filiale du Groupe MCB, permet à ses clients de financer des véhicules 

ou des équipements en tous genres. Dépendant des besoins et du profil des clients, Finlease leur propose 
l’Operating lease ou le Finance lease. Cette dernière formule désigne la location avec option d’achat. 

«Le client peut bénéficier de solutions taillées sur mesure, ainsi que d'un service-client optimum. Il faut 
préciser qu'avec le Finance Lease, il n'y a aucune garantie à fournir, le véhicule étant lui-même la garantie», 
souligne Raj Gungah, Managing Director chez Finlease. À la fin du contrat, le client peut soit restituer la 
voiture ou l'acheter à la Finlease Company Limited en s'acquittant de la valeur résiduelle, c'est-à-dire, la 
valeur du véhicule au terme du leasing. Rapidité, efficacité et services sur mesure sont les maîtres mots de 
la Finlease. Fort de vingt ans de savoir-faire dans le domaine du crédit-bail, Finlease accompagne le client 
dès la prise de décision concernant l’achat d’une voiture jusqu'à ce que le contrat soit signé et même au-
delà. «Nous misons beaucoup sur notre dynamisme et notre efficacité, ainsi que sur notre équipe chevron-
née composée d'une trentaine de professionnels aguerris», explique Raj Gungah. 

Prudence Leasing Finance 
Un service réactif 
apprécié de la clientèle

Fondée en 2001 sous le nom de La Prudence 
Leasing Finance, Prudence Leasing Finance est 
une compagnie indépendante dont les valeurs 
s'inscrivent dans le droit fil de l’entrepreneuriat. 
L'activité principale de l’entreprise est de faciliter 
l’acquisition de véhicules et d’équipements par les 
particuliers et les entreprises en leur accordant le 
financement nécessaire. 

Régie par la Banque de Maurice (BoM) et la 
Financial Services Commission (FSC), la Prudence 

Leasing Finance est, par ailleurs, habilitée à offrir 
des opportunités d’investissement en acceptant 
des dépôts fixes.

Consciente de la nécessité d'apporter rapidement 
des réponses à sa clientèle afin de les accompagner 
dans leur prise de décision, Prudence Leasing Finance 
s'efforce de leur faire un retour le jour même quand 
c'est possible. «De plus, il nous arrive dans beaucoup 
de cas de financer jusqu'à 100 % du coût du bien en 
question tout en s’assurant que l'emprunteur a la 
capacité d’honorer ses remboursements mensuels. 
L’autre avantage de traiter avec la Prudence Leasing 
Finance est que nous pouvons offrir de l’Operating 
lease, contrairement aux banques», explique Yannick 
Lai, Head of Operations & HR. 

- auto files -

Shehryar Bakht Ali (Head of Retail 

Banking)





- deux-roues -

Kevin Naga (directeur 
d'Ark Driving Centre)

«Si on ne sait pas se positioner 
sur sa motocyclette, c'est là où 
on se met en danger», explique 
Kevin Naga, directeur d'Ark 
Driving Centre à Brisée-Ver-
dière. «Il y a aussi les plaques 
métalliques sur les routes qui 
deviennent dangereusement 
glissantes», renchérit un autre 
moniteur de moto-école. At-
tentif, un candidat au permis 
moto ne perd pas une miette 
de ses précieux conseils. Car, 
il le sait, demain, seul sur la 
route, il devra savoir maîtriser 
sa moto par tous les temps, 
en sachant qu’un accident ne 
pardonne pas. Conduite lente, 
conduite rapide, freinage d’ur-
gence, capacité de rétrogra-
der en urgence, manœuvres 
d'évitement, changement de 
direction et gestion de l’angle 
mort. Autant de connais-
sances techniques et pra-
tiques qui sont distillées par la  
moto-école.

«Il y a deux moto-écoles en 
opération à Maurice et d'ici à 
la fin de l'année, il y en aura 
cinq à six. À terme, il y aura 
au moins dix moto-écoles sur 
toute l'île, soit une par district», 

explique Daniel Raymond, 
formateur et conseiller en 
matière de sécurité rou-

tière. Les dix moto-écoles 
devront pouvoir assurer la 
formation des candidats aux 
permis moto. Par an, environ 
7 000 demandes sont enre-
gistrées. Kevin Naga observe 
toutefois que l'obtention du 
permis d'opérer comme moto-
école n'a pas été chose aisée.  
«L'achat de quatre catégories 
de moto, dont des grosses cy-
lindrées a été imposée et cela 
a requis un gros investissement 
inattendu. Ce qui surprend 
c’est que les mêmes conditions 

ne s'appliquent pas quand on a 
une moto ou un scooter. Pour-
tant, il y a des scooters très 
puissants sur les routes, mais 
ils échappent aux réglementa-
tions strictes», note-t-il. Ainsi, 
l'encadrement législatif de la 
conduite de deux-roues doit 
encore s'ajuster à la réalité du 
terrain.

Et Daniel Raymond d'obser-
ver : «Beaucoup de Mauriciens 
ont appris à conduire sur le tas 
avec un parent ou un ami. Or, 
les motos sont plus puissantes 
et il y a énormément de circu-
lation. Tout manque de maîtrise, 
d'équilibre et de vitesse peut vite 
devenir fatal. Les moto-écoles 
enseignent les bonnes bases. 
Avec le nombre de morts sur les 
routes depuis les trois dernières 
années, il y a un changement 
de mentalité». Ainsi, il évoque 
les associations de bikers mau-
riciens qui donnent l'exemple à 
la communauté des passionnés 
de motos, en s’équipant et en 
conduisant de manière respon-
sable. Daniel Raymond est d'avis 
que «la conduite individualiste 
doit changer. Un conducteur de 
50 kg, lancé à 50 km/h, subit 
un impact de deux tonnes au 
moment du choc. Il faut que 
les conducteurs de deux-roues 
autant que d’autres véhicules, 
quelle que soit leur puissance, 
apprennent à se mieux se com-
porter et partager la route». 

«L’obtention du permis 
moto est plus dure mainte-
nant», explique, pour sa part, 
Hussayn Baulum, responsable 
à l’Advance Institute of Moto-
ring, filiale de Rose-Hill Trans-
port. Elle dispose d’une salle de 

formation et s'est équipée d'une 
piste de 110 mètres conformé-
ment à la nouvelle formule 
d'examen. Outre la théorie, 
les conducteurs doivent doré-
navant démontrer leur capacité 
à garder l'équilibre à une allure 
très lente, mais aussi slalomer 
et se lancer à 50km/h et faire 
un freinage d'urgence, entre 
autres. «Ceux qui avaient le 
'Learner' avant mars 2018, 
doivent suivre entre 8 et 10 
heures de cours pratiques. 
Ceux qui se sont inscrits après 
mars 2018, par exemple, pour 
un 125cc, auront 32 heures 
de cours à suivre», poursuit-il. 
AIM propose aussi des mises à 
niveau de 10 heures pour ceux 
qui veulent passer l'examen 
en candidat libre. Et, l’institut 
offre un package corporate 
de 32 heures, comprenant 18 
heures de théorie, 8 heures de 
plateau et 6 heures d'insertion 
en circulation «Les entreprises 
font former leurs coursiers prin-
cipalement», indique Hussayn 
Baulum. Il faut compter envi-
ron deux à trois mois pour se 
former au rythme d'une demi-
heure par séance. Mais il faut 
aussi prévoir l'équipement.

«En cas d’accident, ce sont 
les fractures à la tête et aux 
mains qui sont les plus fré-
quentes. Et quand un motard 
glisse sur la route, c'est l'abra-
sion, la perte de peau. Ainsi, il 
faut au minimum qu'on ait des 
gants, un jeans et un casque», 
commente Daniel Raymond. 
«Nous avons de plus en plus 
de jeunes filles qui veulent 
obtenir le permis moto. Les 
parents ne rechignent pas à 
investir dans du bon maté-
riel certifié afin de les proté-
ger en cas de chute», ajoute 
Kevin Naga d’ARK Driving 
Centre. Nos interlocuteurs 
sont unanimes : il faut inves-
tir dans le casque intégral et 
des gants de bonne qualité. Et 
Hussayn Baulum de conclure :  
«Attention, beaucoup ne savent 
pas que le casque intégral a une 
date de péremption. Les équi-
pements de base doivent être 
renouvelés au fil du temps».
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BMW
MODÈLES

DUTY
PAID (RS)

DUTY 
FREE (RS)

BMW 118i Hatch 1,746,000.00 1, 219, 000. 00

BMW 118i Hatch (Sport) 1,797,000.00 1,256,000.00
BMW 118i Hatch (Urban) 1,797,000.00 1,256,000.00
BMW 118i Hatch (M Sport Package) 2,004,000.00 1,400,000.00
BMW 120i Hatch Auto 2,889,000.00 1,770,000.00
BMW M140i Hatch Auto 4,222,000.00 2,302,000.00         
BMW 218i Active Tourer" 2,024,000.00 1,411,000.00         
BMW 218i Active Tourer (Sport) 2,295,000.00 1,595,000.00         
BMW 218i Active Tourer (Luxury) 2,341,000.00 1,626,000.00         
BMW 218i Active Tourer 2,381,000.00 1,654,000.00         
BMW 218i Coupé Auto (Sport) 2,371,000.00 1,647,000.00         
BMW 218i Coupé Auto (Luxury) 2,398,000.00 1,665,000.00         
BMW 218i Coupé Auto 2,431,000.00 1,687,000.00         
BMW 218i Convertible Auto (Sport) 2,746,000.00 1,902,000.00         
BMW 218i Convertible Auto (Luxury) 2,793,000.00 1,934,000.00         
BMW 218i Convertible Auto 2,838,000.00 1,963,000.00         
BMW 318i Sedan" 1,985,000.00 1,385,000.00         
BMW 318i Sedan Auto (Sport) 2,462,000.00 1,709,000.00         
BMW 318i Sedan Auto (Luxury) 2,529,000.00 1,754,000.00         
BMW 318i Sedan Auto 2,590,000.00 1,795,000.00         
BMW 330i Sedan Auto (Sport) 3,336,000.00 2,029,000.00         
BMW 330i Sedan Auto (Luxury)" 3,420,000.00 2,078,000.00         
BMW 330i Sedan Auto 3,468,000.00 2,107,000.00         
BMW 420i Coupé Auto (Sport)" 3,485,000.00 2,115,000.00          
BMW 420i Coupé Auto (Luxury)" 3,457,000.00 2,100,000.00          
BMW 420i Coupé Auto 3,648,000.00 2,212,000.00          
BMW 420i Gran Coupé Auto (Sport)" 3,486,000.00 2,116,000.00          
BMW 420i Gran Coupé Auto (Luxury)" 3,459,000.00 2,101,000.00          
BMW 420i Gran Coupé Auto 3,734,000.00 2,262,000.00          
BMW 420i Convertible Auto (Sport)" 4,037,000.00 2,440,000.00          
BMW 420i Convertible Auto (Luxury)" 4,037,000.00 2,440,000.00
BMW 420i Convertible Auto (M Sport ) 4,276,000.00 2,580,000.00
BMW 430i Coupé Auto (Sport) 3,652,000.00 2,214,000.00
BMW 430i Coupé Auto (Luxury) 3,626,000.00 2,198,000.00
BMW 430i Coupé Auto (M Sport) 3,900,000.00 2,361,000.00
BMW 430i Gran Coupé Auto (Sport) 3,847,000.00 2,328,000.00
BMW 430i Gran Coupé Auto (Luxury) 3,835,000.00 2,321,000.00

BMW
MODÈLES

DUTY
PAID (RS)

DUTY 
FREE (RS)

BMW 430i Gran Coupé Auto (M Sport) 4,023,000.00 2,433,000.00
BMW 430i Convertible Auto (Sport) 4,158,000.00 2,511,000.00
BMW 430i Convertible Auto (Luxury) 4,158,000.00 2,511,000.00
BMW 430i Convertible Auto (M Sport) 4,399,000.00 2,651,000.00
BMW 520i Sedan Auto (Lounge) 3,512,000.00 2,132,000.00
BMW 520i Sedan Auto (Luxury) 3,846,000.00 2,328,000.00
BMW 520i Sedan Auto (M Sport) 4,083,000.00 2,466,000.00
BMW 530i Sedan Auto          3,970,000.00 2,400,000.00
BMW 530i Sedan Auto (Sport) 4,400,000.00 2,652,000.00
BMW 530i Sedan Auto (Luxury)  4,329,000.00 2,611,000.00
BMW 530i Sedan Auto (M Sport) 4,563,000.00 2,748,000.00
BMW 630i Gran Turismo Aut 5,639,000.00 3,377,000.00
BMW 640i Gran Coupé Auto 6,384,000.00 3,417,000.00
BMW 730i Auto     6,814,000.00 4,066,000.00
BMW X1 sdrive18i Auto SAV - 1499BMW 
X1 sdrive18i Auto SAV (XLine)         

2,090,000.00 1,455,000.00

BMW X1 sdrive18i Auto SAV (M Sport) 2,539,000.00 1,762,000.00
BMW X2 sdrive18i Auto SAV (Lounge)  2,555,000.00 1,772,000.00
BMW X2 sdrive18i Auto SAV (M Sport) 2,568,000.00 1,781,000.00
BMW X2 sdrive18i Auto SAV (M Sport X) 2,782,000.00 1,926,000.00
BMW X2 sdrive20i Auto SAV (M Sport) 2,782,000.00 1,926,000.00
BMW X2 sdrive20i Auto SAV (M Sport X) 3,513,000.00 2,134,000.00
BMW X3 sDrive20i Auto SAV 3,513,000.00 2,134,000.00
BMW X3 sDrive20i Auto SAV (XLine) 3,306,000.00 2,012,000.00
BMW X3 sDrive20i Auto SAV (Luxury) 3,589,000.00 2,177,000.00
BMW X3 sDrive20i Auto SAV (M Sport) 3,728,000.00 2,259,000.00
BMW X3 xDrive30i Auto SAV (XLine)           3,790,000.00 2,296,000.00
BMW X3 xDrive30i Auto SAV (Luxury)          4,296,000.00 2,591,000.00
BMW X3 xDrive30i Auto SAV (M Sport) 4,333,000.00 2,613,000.00
BMW X3 M40i Auto SAV 4,487,000.00 2,703,000.00
BMW X4 xDrive20i Auto (XLine)          5,700,000.00 3,449,000.00
BMW X4 xDrive20i Auto SAV (M Sport) 3,843,000.00 2,327,000.00
BMW X4 xDrive20i Auto SAV (M Sport X) 4,183,000.00 2,525,000.00
BMW X5 xDrive30d Auto SAV (XLine) 7,070,000.00 3,767,000.00
BMW X5 xDrive30d Auto SAV (M Sport) 7,131,000.00  3,799,000.00
BMW X5 xDrive40i Auto SAV (XLine) 7,174,000.00  3,822,000.00
BMW X5 xDrive40i Auto SAV (M Sport) 7,234,000.00 3,851,000.00
BMW X6 xDrive30d Auto SAV (M Sport) 7,298,000.00  3,825,000.00
BMW X6 xDrive40d Auto SAV (M Sport) 7,715,000.00 4,100,000.00
BMW i3 Electric Auto (125 kW) - - - 1,955,000.00
BMW i3S Electric Auto (135 kW) - -   - 2,128,000.00
BMW i3 Range Extender Auto 647 2,553,000.00 2,077,000.00
BMW i3S Range Extender Auto 647 2,759,000.00 2,244,000.00
BMW i8 Coupé Auto 7,123,000.00 5,780,000.00
BMW i8 Roadster Auto 8,812,000.00 7,146,000.00
BMW 225xe Active Tourer iPerformance 2,459,000.00 2,005,000.00
BMW 225xe Active T i  Auto (Sport)  2,623,000.00 2,139,000.00
BMW 225xe Active T i Auto (Luxury)  2,649,000.00 2,158,000.00
BMW 225xe Active T i Auto (M Sport)  2,756,000.00 2,246,000.00
BMW 330e iPerformance Auto (Sport)  3,238,000.00 2,310,000.00
BMW 330e iPerformance Auto (Luxury)           3,293,000.00 2,347,000.00
BMW 330e iPerformance Auto (M Sport)  3,292,000.00 2,346,000.00
BMW 530e iPerformance Auto 3,709,000.00 2,639,000.00
BMW 530e iPerformance Auto (Sport)  4,074,000.00 2,897,000.00
BMW 530e iPerformance Auto (Luxury) 4,019,000.00 2,858,000.00
BMW 530e iPerformance Auto M Sport 4,211,000.00 2,993,000.00
BMW 740e iPerformance Auto  6,067,000.00 4,294,000.00
BMW X5 xdrive40e i Auto SAV M Sport 5,635,000.00 3,990,000.00

mitsubishi
MODÈLES

DUTY
PAID (RS)

DUTY 
FREE (RS)

MIRAGE GLX - 1.2L M/T 78PS 675,000  480,000
MIRAGE GLX - 1.2L A/T 78PS 725,000 560,000
ATTRAGE GLX - 1.2L M/T 78PS 784,000 576,000
ATTRAGE GLX - 1.2L A/T 78PS 809,000 607,000
ATTRAGE GLS- 1.2L A/T 78PS 960,000 757,000
LANCER EX - 1.6L 117PS 1,150,000 878,000
LANCER EX - 1.6L 117PS 920000 695,000
LANCER EX AT- 1.6L 117PS 1115000 840,000
NEW ASX 1.6L H-Line 117PS 1,080,000 815,000
ASX 1.6L H-Line 117PS 1,275,000 964,000
ASX 2.0L A/T H-Line 150PS 1,500000 1,210,000
OUTLANDER 2.0 GLX 145PS 1650000 1,310,000
OUTLANDER 2.0 PHEV 167PS 1830000 1,420,000
L200 PUP TWD 110PS 1,850,000 1,550,000
L200 PUP FWD 110PS 2,550,000 2,217,000
L200 TWD TURBO 110PS 755,000
L200 TWD TURBO 110PS 960,000
L200 FWD GL MT 110PS 890,000 790,000
L200 FWD GL MT 110PS 1,014,000 864,000
L200 FWD GLS MT 136PS 985,000 886,000
L200 FWD GLS AT 136PS 1,250,000  1,083,000
L200 FWD GLS MT 178PS 1,375,000 1,173,000
L200 FWD GLS AT 178PS 1,495,000 1,272,000

MINI
MODÈLES

DUTY
PAID (RS)

DUTY 
FREE (RS)

One  - 3 door 1,590,000.00 1,299,000.00
One - 5 door 1,640,000.00 1,399,000.00
Cooper 3-door (SEVEN) A 1,850,000.00 1,649,000.00
MINI One Clubman A 1,985,000.00 1,649,000.00
MINI Cooper Clubman A 2,350,000.00 1,998,000.00
MINI Cooper Convertible 2, 120,000.00
MINI One Countryman (New) 1,820,000.00 1,600,000.00
MINI Cooper Countryman (New) 2,090,000.00 1,898,000.00
MINI Cooper SE All4 Hybrid Plug In 2,350,000.00 2,172,000.00
MINI Cooper SE All4 Hybrid Plug In 2,590,000.00 2,275,000.00

Renault
MODÈLES

DUTY
PAID (RS)

DUTY 
FREE (RS)

Kwid 0.8 BVM  428,950  336,950 

Kwid 1.0 BVM  439,000  336,950 

Kwid 1.0 BVA  469,000  359,950 

Kwid Climber 1.0A  499,000  377,200 

Sandero Stepway SXPA 0.9L Turbo  699,000 540,500 

Sandero Stepway SXPA 1.6A  799,000 609,250 

Clio4 Zen 0.9 Turbo  749,000 575,000 

Clio4 Intens 0.9 Turbo  799,000  595,700 

Clio4 Zen 1.2A Turbo  880,000  634,900 

Clio4 Intens 1.2A Turbo  920,000  738,400 

Captur Intens 1.2A Turbo  1,186,000  841,900 

Kadjar Intens 1.2A Turbo  1,350,000  968,400 

Kadjar Intens 1.5A Diesel Turbo  1,375,000  1,041,300 

Duster 1.5 Diesel 4x2  850,000  674,450 

Duster 1.5A Diesel 4x2  976,000  700,900 

NEW Duster Zen 1.5A Diesel 4x2  1,079,000  776,800 

NEW Duster Intens 1.5A Diesel 4x2  1,140,000  826,250 

NEW Duster 1.6 CVTX (Essence)  995 000  727,700 

Megane Intens 1.6 (BVM)  1,139,000  805,900 

Megane GT-Line 1.2A Turbo  1,290,000  916,650 

Megane Sedan Zen 1.6A  1,080,000  794,400 

Megane Sedan Intens 1.6A  1,150,000  834,650 

Koleos Diesel 2.0A 4x2  1,875,000  1,157,650 

Koleos Diesel 2.0A 4x4  2,050,000  1,278,400 

ZOE Long Range (Electric)  1,400,750  727,700 

ZOE-INT-MB-17R  1,000,750  727,700 

Trafic VU 1.6 Diesel Turbo  630,000  727,700 

Kangoo VU 1.6 630,000  805,900 
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KIA
MODÈLES

DUTY
PAID (RS)

DUTY 
FREE (RS)

New Picanto Ex 1.0P 5MT 539 000 409 000

New Picanto EX PACK 1.0P 5MT 569 000 439 000

New Picanto EX 1.0P 4AT 582 000 449 000

New Picanto EX PACK 1.0P 4AT 609 000 463 000

New Picanto GTLINE 1.2P 4AT 769 000 569 000

NEW RIO LX 1.2P 5MT 749 000 563 000

NEW RIO EX PACK 1.2P 5MT 825 000 624 000

NEW RIO EX PACK+ 1.2P 5MT 899 000 680 000

NEW RIO LX 1.4P 4AT 799 000 595 000

NEW RIO EX PACK 1.4 4AT 874 000 654 000

NEW RIO EX PACK+ 1.4P 4AT 953 000 716 000

RIO EX BUZZ SEDAN 1.4P 6MT 740 000 555 000

NEW SPORTAGE LX 2WD 1.6 1 185 000 890 000

NEW SPORTAGE EX Tech 2WD 1.6 1 295 000 967 000
NEW SPORTAGE EX PACK 2WD 1.6 1 399 000 1 048 000
NEW SPORTAGE EX PACK + 2WD 1.6 1 597 000 1 172 000

NEW SPORTAGE GT  SX PK+ AWD 1.6 1 825 000 1 362 000

NEW SPORTAGE EX AWD 1.6 TGDI AUTO 1 450 000 1 087 000

NEW SPORTAGE GT - SX PACK AWD 1.6 1 625 000 1 199 000

NEW CERATO EX 4 DOORS 6MT 1 029 000 770 000

NEW CERATO EX 4 DOORS 6AT 1 085 000 806 000

NEW CERATO EX PACK 4DR 6MT 1 085 000 806 000

NEW CERATO EX PACK 4DR 6AT 1 140 000 840 000

NEW CERATO EX PK+ 4DR 6MT 1 179 000 869 000

NEW CERATO EX PK+ 4DR 6AT 1 229 000 905 000

KIA NEW SORENTO EX 2WD 2.2D 8AT 2 450 000 1 435 000

KIA NEW SORENTO EX - 4WD 2.2D 8AT 2 575 000 1 560 000

KIA NEW SORENTO+ 4WD 2.D 8AT 2 785 000 1 677 000

SORENTO EX PACK 4WD 2.2 DIESEL 8AT 2 390 000 1 435 000

OPTIMA EX SPORT PACK 2.0P 6AT 1 850 000 1 340 000

NEW SOUL EX 1.6 PETROL 6AT 998 000 788 000

K2700 LGE 2.7 DIESEL 5MT 635 000

CARNIVAL EX PACK 7 SEATER 2.2 2 599 000 1 564 000

CARNIVAL LX 11 SEATER 2.2 DIESEL 6AT 1 450 000 1 363 000

CARNIVAL EX PACK 11 SEATER.6AT 1 632 000 1 532 000

CARNIVAL EX PACK+ 11 SEATER 6AT 1 751 000 1 651 000

Motorway M1, Pailles I 
Tel: 202 8800

kia motors  
Motorway M1, Les Pailles I  
Tel: 286 9255

bamyris motors  

hyundai
MODÈLES

DUTY
PAID (RS)

DUTY 
FREE (RS)

EON 483 000 357 000
Grand i10 GL MT - 1.0 Hatchback 593 000 441 000
Grand i10 GL AT - 1.0 Hatchback 637 000 474 000
Grand i10 GLS MT - 1.0 Hatchback 648 000 480 000
Grand i10 GLS AT - 1.0 Hatchback 695 000 513 000
Grand i10 GL MT - 1.2 Hatchback 691 000 487 000
Grand i10 GL AT - 1.2 Hatchback 715 000 520 000
Grand i10 GL MT - Sedan 719 000 497 000
Grand i10 GL AT - Sedan 790 000 538 000
i20 L MT 749 000 523 000
i20 Lx MT 807 000 565 000
i20 L  AT 842 000 593 000
i20 Lx  AT 910 000 635 000
i20 Cross L MT 850 000 599 000
i20 Cross L  AT 901 000 629 000
i20 Cross GL AT 967 000 669 000
Accent GL MT - Sedan 878 000 623 000
Accent GL AT - Sedan 925 000 654 000
Elantra GLS MT 1 146 000 792 000
Elantra GLS AT 1 230 000 869 000
Ioniq - Electric 1 415 000 -
Ioniq GLS Hybrid - Special Launching 1 295 000 -
Sonata GLS AT 1 866 000 1 197 000
Creta GL MT - 1.4 Diesel 1 060 000 735 000
Creta GL AT - 1.6 Petrol 1 091 000 775 000
Creta GLS MT - 1.6 Petrol 1 170 000 827 000
Creta GLS AT- 1.6 Petrol 1 235 000 873 000
Creta GLS AT - 1.6 Diesel 1 318 000 910 000
Tucson 2WD GL AT 1 451 000 1 007 000
Tucson 2WD GLS AT 1 766 000 1 201 000
Santa Fe 2WD  AT 2 833 000 1 511 000
Santa Fe 4WD AT 2 935 000 1 559 000
H1 Window Van - 3 Seat 965 000 -
H1 Window Van (Air Con)- 3 Seat 1 004 000 -
H1 Panel Van - 3 Seat 964 000 -
H1 Panel Van (Air Con)- 3 Seat 1 002 000 -
H1 Minibus GL MT 1 118 000 -
H1 Minibus GLS MT 1 221 000 -
H1 Minibus GLS AT 1 281 000 -
H100 Cargo 638 000 -
HD 65 1 127 000 -
HD 72 1 168 000 -

Motorway M1, Les Pailles I
Tel: 286 9191

cfao motors  

mercedes
MODÈLES

DUTY
PAID (RS)

DUTY 
FREE (RS)

A 180 (NEW) 1 415 000 2 125 000

A 200 (NEW) 1 350 000 1 970 000

A 200 (NEW) 1 460 000 2 130 000

A 200 (NEW) 1 590 000 2 300 000

CLA 200 1 440 000 2 060 000

CLA 200 1 530 000 2 220 000

CLA 200 1 630 000 2 340 000

CLA 45 2 390 000 3 920 000

C 180 1 430 000 2 095 000

C 180 1 520 000 2 195 000

C 180 1 520 000 2 195 000

E 200 2 225 000 3 780 000

E 350e 2 550 000 3 660 000

E 350e 2 800 000 3 840 000

E 350e 2 880 000 4 130 000

E 300 2 770 000 4 725 000

E 300 2 970 000 5 075 000

GLA 180 1 380 000 1 960 000

GLA 200 1 500 000 2 160 000

GLA 200 1 560 000 2 250 000

GLA 45 2 300 000 3 820 000

GLC 200 2 170 000 3 620 000

GLC 250 2 470 000 4 120 000

GLC 300 2 650 000 4 430 000

GLC 250 Coupé 2 540 000 4 260 000

GLC 250 Coupé 2 800 000 4 710 000

GLC 300 Coupé 2 960 000 4 990 000

GLE 500e 3 810 000 6 385 000

Vito Tourer 11 Seats 1 980 000 2 180 000

V220d 8 Seats 2 740 000 5 230 000
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Volkswagen
MODÈLES

DUTY
PAID (RS)

DUTY 
FREE (RS)

New golf dsg 1.2 tsi trendline  1,522,000    1,035,000   
New golf dsg 1.2 tsi comfortline  1,623,000    1,103,000   
New golf dsg 1.2 tsi rline  1,958,000    1,326,000   
New golf dsg 2.0 tsi gti  2,663,000    1,587,000   
Passat dsg 1.8 comfortline leather  2,198,000    1,322,000   
Passat dsg 1.8 rline leather  2,514,000    1,502,000   
Tiguan 1.4 dsg comfortline new specs  1,779,000    1,214,000   
Tiguan 1.4 dsg highline new specs  2,158,000    1,466,000   
Tiguan 1.4 dsg rline new specs  2,352,000    1,595,000   
Tiguan 2.0 dsg rline new specs  2,908,000    1,730,000   
Caddy 1.6 diesel  panel van ac  889,000    814,000   
Caddy 1.6 diesel window van ac  975,000    892,000   
Caddy frigo  1,6 diesel  1,667,000    1,521,000   
Caddy maxi frigo  2,0 diesel  1,729,000    1,578,000   
New amarok dc 4x4 comfortline mt  1,590,000    1,109,000   
New amarok dc 4x4 comfortline at8  1,719,000    1,437,000   
New amarok dc 4x4 highline at8  1,973,000    1,651,000   
New amarok dc 4x4 at8  2,199,000    1,837,000   
T6 panel van 75kw  1,179,000    1,095,000   
T6 window van 75kw  1,164,000    1,078,000   
T6 panel van 103kw pack electrique 1,259,000    1,132,000   
T6 window van 103kw pack electrique 1,179,000    1,091,000   
T6 caravelle 11 seats 103kw  mt comforline  1,585,000    1,459,600   
T6 caravelle 11 seats 103kw dsg comforline  1,780,000    1,637,000   
T6 caravelle 11 seats 103kw dsg full option  1,913,000    1,758,000   
T6 pick up 4x4 dc 103 kw mt  1,362,000    1,132,000  
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Port Louis Tyre and Rubber Co. Ltd
26, Edgar Aubert Street, Port Louis.

Tel: (230) 208-1508     Fax: (230) 208-1506
Email: pltrltd@intnet.mu

Bridgestone Service Centre
Valentina Industrial Zone, Pont Fer, Phoenix.
Tel: (230) 697-2020     Fax: (230) 698-8655
Email: sales@pltr.intnet.mu

www.bridgestone-mea.com



nissan
MODÈLES

DUTY
PAID (RS)

DUTY 
FREE (RS)

New Micra Grande 900  MT - Visia 882,979 629,660

New Micra Grande 900 MT - Acenta 936,170 670,210

Micra 1.2 MT 659,000 515,000

Micra 1.2 AT 712,000 542,000

New Almera 1.5 MT 888,000 648,000

New Almera 1.5 AT 941,000 686,000

New Almera Sportech 1.2 CVT 1,047,000 742,000

NV200 (7 Seater) Petrol 1.6 AT Petrol 1,372,000 946,000

Sentra 1.6 CVT Elegance 1,132,000 829,000

Juke 1.2 Turbo Acenta+ Manual 1,061,000 755,000

New Qashqai 1.2T Petrol Visia MT 1,303,000 925,000

New Qashqai 1.2T Petrol Acenta MT 1,457,000 984,000

New Qashqai 1.2T Petrol Acenta CVT 1,526,000 1,026,000

New Qashqai 1.5T Diesel Acenta+ MT 1,648,000 1,117,000

New X-Trail 2.0L 4WD LE AT 2,260,000 1,659,000

Patrol 5.6L Turbo V8 5,000,000 2,444,000

370Z 3.8L Turbo V6 3,331,000 1,664,444

GTR 3.8L Turbo V6 8,508,000 5,317,000

X09 Hardbody Single Cab Single CAB 4x2 821,000 689,000

X13 Hardbody Executive Double CAB 4x2 1,010,000 888,000

wX38 Hardbody ExecutiveDouble CAB 1,061,000 914,000

X33 Hardbody Single Cab 4x4 978,000 888,000

New NP300 Navara D23 4x4 AT 1,686,000 1,425,000

New NP300 Navara D23 1,476,000 1,244,000

New NP300 Navara D23 1,260,000 1,106,000

New Urvan (15 Seater Minibus) 1,117,000 936,000

Urvan (16 Seater Minibus) 1,329,000 1,180,000

Urvan (Panel) Goods Vehicles 1,031,000 989,000

Urvan (Window) Goods Vehicles 1,085,000 1,042,000

Urvan High Roof (Window) Goods Vehicles 1,329,000 1,234,000

NV200 (Van) Window 835,000 792,000

New NV200 (Van) Panel 835,000 792,000

Civilian 2,872,000 2,606,000

Nissan Datsun GO  478,000  382,000 

Nissan Datsun GO+ 7 Seater  601,000  462,000 

Nissan Datsun GO+ Panel  529,000  478,000 

Infiniti Q30  2,095,000  1,593,000 

Infiniti Q50  2,125,000  1,632,000 

ABC Centre, Military Road, Port Louis I Tel: 206 9900

Abc motors co. Ltd  

fiat
MODÈLES

DUTY
PAID (RS)

DUTY 
FREE (RS)

500 Lounge MTA (Auto) 1,040,000 750,000
500C Popstar MTA (Auto) 1,172,000 870,000
500X Cross DDCT (Auto) 1,463,000 1,050,000

Alfa romeo
MODÈLES

DUTY
PAID (RS)

DUTY 
FREE (RS)

4C Spider 5,263,000 

Giulia Super 2,815,000

Giulia Super Stile 3,055,000

Stelvio First Edition 4,333,000

porsche
MODÈLES

DUTY
PAID (RS)

DUTY 
FREE (RS)

718 Boxster 5,000,000 Rs3,000,000
718 Boxster S 6,500,000 
718 Cayman 4,800,000 Rs2,800,000
718 Cayman S 6,300,000 
911 9,500,000 
911 S 10,500,000 
911 Targa 4 11,000,000 
911 Turbo S 18,000,000 
MACAN 4,600,000 Rs2,900,000
MACAN S 6,000,000 
MACAN GTS 6,500,000 
MACAN Turbo 7,700,000 
Cayenne V6 6,500,000 
Cayenne S 7,800,000 
Cayenne S Ehybrid 6,400,000 
Cayenne GTS 8,800,000 
Cayenne Turbo 12,000,000 
Cayenne Turbo S 14,000,000 
Panamera V6 7,900,000 
Panamera 4S 10,900,000 
Panamera Turbo 15,000,000 
Panamera 4 E Hybrid 9,200,000 

Jeep
MODÈLES

DUTY
PAID (RS)

DUTY 
FREE (RS)

Renegade Limited AT 4WD 2,180,000 1,523,000
Cherokee Longtitude 2,817,000
Cherokee Limited 3,144,000
Grand Cherokee Limited 4,102,000
Wrangler Sahara (2 doors) 2,990,000
Wrangler Unlimited Sahara (4 doors) 3,422,000
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10, Velore Street, Port-Louis I 
Tel : 2172765

A.F.E Peermamode 
& Sons Ltd

DFSK
MODÈLES

DUTY
PAID (RS)

DUTY 
FREE (RS)

EQ6400 Mini Bus (7 Seater) 620,000 -
C35 P/ Van 525,000 -
C35 W/ GLASS 550,000 -
C35 S/ WINDOW GLASS 535,000 -
C37 MINI BUS VAN (7SEATER) 680,000 - 

proton
MODÈLES

DUTY
PAID (RS)

DUTY 
FREE (RS)

New Saga 2017 Std MT 625,000 -
New Saga 2017 Std CVT 705,000 -
New Saga 2017 Premium CVT 750,000 -
Iriz Std MT 650,000 -
Iriz Std CVT 700,000 -
Iriz Premium CVT 800,000 -
Persona SV Mt 625,000 -
New Persona 2017 Std Mt 750,000 -
New Persona 2017  Std CVT 795,000 -
-New Persona 2017 Premium CVT 875,000 -
PREVÉ MT 875,000 -
Exora Executive+ CVT (7-seater) 1,100,000 -

mg
MODÈLES

DUTY
PAID (RS)

DUTY 
FREE (RS)

MGZS Sport 990,000 -
MG ZS Luxury 1,100,000 -
MG ZS Premium 1,190,000 -

pErodua
AXIA G M/T 525,000 -
AXIA G A/T 560,000 -
AXIA SE A/T 595,000 -
AXIA SE M/T 615,000 -
BEZZA G M/T 585,000 -
BEZZA G A/T 625,000 -
BEZZA PREMIUM X M/T 685,000 -
BEZZA PREMIUM X A/T 725,000 -
ALZA S MT (7-seater) 725,000 -
ALZA S AT (7-seater) 760,000 -

Motorway M2, Pailles I 
Tel: 212 6739

Raouf Dusmohamud 
& Co Ltd 
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Mazda
MODÈLES

DUTY
PAID (RS)

DUTY 
FREE (RS)

3 V Grade - Sedan 1,125,000 875,000
3 V Grade - Hatchback 1,150,000 900,000
BT-50 4x2 975,000 N/A
BT-50 4X4  2.2 AUTO Leather 1,325,000 N/A
BT-50 4X4  2.2 TDCI Leather 1,300,000 N/A
BT-50 4X4  2.2 Single CAB 980,000 N/A
BT-50 4X4 3.2 TDCI LIMITED Leather 1,450,000 N/A
BT-50 4X4  2.2 TDCI MID 1,125,000 N/A
CX3 Entry 1,180,000 998,000
CX3 KS76 1,390,000 1,080,000
CX3 KS77 4WD 1,590,000 1,205,000
CX5 KS76 1,775,000 1,420,000
CX5 KS77 - FULLY EQUIPPED 1,975,000 1,620,000

jaguar
MODÈLES

DUTY
PAID (RS)

DUTY 
FREE (RS)

F Type Cabriolet 5,850,000 3,800,000
F Type Coupe 5,450,000 3,400,000
XF Prestige 2.0 3,300,000 2,290,000
XJ Luxury 5,993,000
JXE Prestige 2.0 3,150,000 2,100,000
XE Prestige 2.0 2,925,000 1,950,000
F Pace Pure 3,550,000 2,350,000
F Pace R Sport 4,190,000 2,600,000
E Pace 2,890,000 2,000,000

Grewals Lane, Les Pailles I 
Tel: 206 4300

Axess Ltd  

suzuki
MODÈLES

DUTY
PAID (RS)

DUTY 
FREE (RS)

Alto Vxi  359,000  290,000 
Alto K10 Vxi  445,000  340,000 
Alto K10 AMT Vxi  490,000  380,000 
Celerio GLX  540,000  415,000 
Celerio AMT GLX  590,000  450,000 
Ignis GL GL  575,000  450,000 
Ignis GLX  660,000  495,000 
Ignis GLX AMT  705,000  535,000 
New Dzire GL  605,000  455,000 
New Dzire GL AMT  655,000  495,000 
New Swift  GL  600,000  460,000 
New Swift  GL AMT  650,000  525,000 
New Swift  GLX  640,000  520,000 
New Swift  GLX AMT  690,000  525,000 
Ertiga  765,000  585,000 
Ertiga Auto GLX  830,000  625,000 
Baleno  GL  715,000  540,000 
Baleno  GL A/T  765,000  585,000 
Baleno  GLX  775,000  590,000 
Baleno  GLX A/T  840,000  620,000 
Vitara GL + (CVT)  1,125,000  835,000 
Vitara GLX (CVT)  1,240,000  910,000 
Vitara GLX 4x4 (CVT)  1,320,000  980,000 
Vitara  GLX + 4x4  1,350,000  1,005,000

citroen
MODÈLES

DUTY
PAID (RS)

DUTY 
FREE (RS)

C3 Live 1.2 pure tech 760,000 585,000
C3 Feel 1.2 pure tech 885,000 655,000
C3 Feel Auto (turbo) 1.2 pure tech 1,040,000 80,000
C3 Aircross Feel 1.2 pure tech 995,000 730,000
C3 Aircross Feel Auto (turbo) 1,190,000 845,000
Picasso 5 places  (Stop and start) 1,480,000 1,090,000
picasso 7 places (Stop and start) 1,540,000 1,140,000
Berlingo 1.6 Hdi 695,000

peugeot
MODÈLES

DUTY
PAID (RS)

DUTY 
FREE (RS)

208 Active 950,000 665,000

208 Access 750,000 550,000

NEW 2008 Active 1,025,000 710,000

NEW 2008 Active 1,210,000 860,000

NEW 2008 Allure 1,295,000 905,000

NEW 308 Active 1,280,000 950,000

3008 Active 1,610,000 1,125,000

3008 Allure 1,750,000 1,199,000

3008 Allure 1,850,000 1,299,000

3008 GT Allure 2,725,000 2,175,000

Partner Extenso 720,000 N/A

land rover
MODÈLES

DUTY
PAID (RS)

DUTY 
FREE (RS)

Discovery Sport  Pure  2,990,000  2,090,000 
New Discovery  S  4,990,000 
Evoque SE 4,100,000 2,900,000
Velar 5,700,000 3,650,000
Range Rover Sport SE 7,800,000 4,800,000
Range RoverVOGUE 10,500,000 7,000,000

ISUZU
MODÈLES

DUTY
PAID (RS)

DUTY 
FREE (RS)

D Max 4 x 2 High ride 1,145,000 995,000
D Max 4 x 4 LE 1,225,000 1,055,000
D Max 4 x 2 X Rider 1,230,000 1,060,000
D Max 4 x 2 X Rider 1,230,000 1,060,000
D Max 4 x 4 LS 1,440,000 1,250,000
D Max 4 x 4 LS Auto 1,490,000 1,285,000
D Max 4 x 4 LX 1,595,000 1,395,000
D Max 4 x 4 LX Auto 1,645,000 1,425,000
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ford
MODÈLES

DUTY
PAID (RS)

DUTY 
FREE (RS)

Ecosport Titanium 1,095,000 785,000
Focus Titanium 1,095,000 765,000
Focus Titanium 1,100,000 770,000
Focus Titanium 1,140,000 795,000
Focus Titanium 1,145,000 820,000
Focus St Line 1,331,750
Focus Trend 905,000 640,000
Focus Trend 895,000 635,000
Fusion Trend 1,365,000 920,000
Fusion Titanium 1,495,000 1,025,000
Fusion Titanium Executive 1,600,000 1,090,000
Fusion Titanium 1,665,000 1,140,000
Kuga Trend 1,230,000 850,000
Kuga Trend 1,425,000 960,000
Kuga Titanium Executive 1,625,000 1,080,000
Everest 2WD 2.2 XLS 2,200,000 1,585,000
Everest 2WD 2.2 XLS 2,300,000 1,675,000
Transit 15-Seater 1,465,000 -
Ranger D/Cab 2x4 XL 1,000,000 860,000
Ranger D/Cab 4x4 XL 1,200,000 1,005,000
Ranger D/Cab 4x4 XLT 1,600,000 1,365,000
Ranger D/Cab 4x4 XLT 1,698,000 1,455,000
Ranger D/Cab 4x4 FX4 1,675,000 1,430,000
Ranger D/Cab 4x4 FX4 1,755,000 1,505,000
Ranger D/Cab 4x4 WILDTRAK 1,910,000 1,640,000
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seat
MODÈLES

DUTY
PAID (RS)

DUTY 
FREE (RS)

Ibiza 1.0l 75hp 5 Manual 856,750

Ibiza Style 1.0l 75hp 5 Manual 938,400

Ibiza FR 1.6l 110hp DSG Auto 1,134,900

Leon 1.2Tsi 110hp 5 Manual 1,283,150

Leon ST 2.0l Tdi Diesel 143hp Man 1,848,950

Toledo 1.6l 110hp 6 Manual 1,216,550

Toledo LED 1.6l 110hp 6 DSG 1,375,250

Arona SUV 1.6l 110hp Manual 1,206,550

SEAT Sports Ateca SUV 2.0l Tdi 143hp 2,046,750

Audi
MODÈLES

DUTY
PAID (RS)

DUTY 
FREE (RS)

A1 Sportback 1.0Tsi 95hp 7 Stronic 1,690,500 -

A3 Sportback 1.0l Tsi 116hp Manual 1,550,200 -

A3 Sportback 1.2l Tsi 110hp Manual 1,612,050 -

A3 Sportback 1.0l Tsi 116hp Stronic 1,719,250 -

A3 Sportback 1.2l Tsi 110hp Stronic 1,776,500 -

A3 Attraction 1.2l Tsi 110hp Manual 1,765,000 -

A3 Attraction 1.0l Tsi 116hp 7 STronic 1,822,750 -

A3 Attraction 1.2l Tsi 110hp 7 STronic 1,880,000 -

A3 Sports Exec 1.0l Tsi 116hp 7 STronic 1,989,500 -

A4 B9 1.4l Tsi 150hp 7 Stronic 2,176,000 -

A4 B9 Luxury 1.4l Tsi 150hp 7 Stronic 2,337,000 -

A5 SB Sports 1.4Tsi 150hp Stronic 2,843,000 -

A5 SB Sports 2.0Tsi 190hp Stronic 3,449,980 -

A5 Coupé 2.0l Tsi 190hp Stronic 3,449,980 -

A5 Coupé Diesel 2.0l 190hp Stronic 3,652,380 -

A6 1.8l Tsi 190hp 8 Multi 3,263,450 -

TT Coupé Quattro 2.0l Tsi 230hp 6 Auto 3,479,650 -

TT Roadster Quattro 2.0l Tsi 230hp 3,639,500 -

Q2 SUV 1.0l Tsi 115hp 7 Auto 1,799,980 -

Q2 SUV Sports 1.0l Tsi 115hp 7 Auto 1,975,010 -

Q3 SUV Plus 1.4 Tsi 150hp 6 Auto 2,296,750 -

Q3 Sprint Sport Pack 1.4 Tsi 150hp 2,498,000 -

Q5 Quattro 2.0l Tfsi 252hp 8 Auto 3,580,850 -

Q5 Quattro 2.0l Tdi Diesel 190hp 8 3,622,250 -

Q5 Sports Quattro 2.0l Tsi 225hp 8 3,790,150 -

Q5 Sports 2.0l Tdi Diesel 190hp 8 Auto 3,831,550 -

Q7 Quattro 2.0l Tsi 252hp 8 Auto 4,697,500 -

Q7 Quattro 3.0l Tsi 333hp 8 Auto 5,742,650 -

A7 Quattro V6 3.0l Tfsi 350hp 7 Auto 5,327,500 -

A8 Quattro V6 3.0Tsi 340hp 8 Auto 7,920,750 -
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E.A.L Man hin & sons ltd
31, Brabant St, Port Louis  
Tel: 202 8000

Honda
MODÈLES

DUTY
PAID (RS)

DUTY 
FREE (RS)

Jazz Comfort 870 000 600 000
Jazz Elegance 950 000 660 000
Jazz Sport 1, 060,000 735 000
Ballade Elegance 995 000 700 000
Ballade Executive A/T 1 200 000 830 000
HR-V Comfort A/T 1 320 000 930 000
NEW Civic Executive A/T 1 460 000 1.035,000
NEW Civic Turbo Sport A/T 1 670 000 1 160 000
NEW Civic Turbo Executive A/T 1 720 000 1 205 000
NEW BR-V Comfort 1 015 000 715 000
NEW BR-V Elegance 1 100 000 775 000
NEW CR-V Turbo Executive 2 050 000 1 410 000
NEW CR-V Turbo Exclusive 2 200 000 1 755 000
NEW Civic TYPE R (Turbo) 3 850 000 3 060 000
NEW CR-V Turbo Exclusive 2,200,000 1,510,000
NEW CR-V Turbo Exclusive    2 200 000 1 755 000
NEW Civic TYPE R (Turbo) 3 850 000 3 060 000

State House Avenue, Réduit I  
Tel: 401 2911

Allied motors 

United Motors 
Motorway M1, Pailles  
Tel: 202 8000

gwm
MODÈLES

DUTY
PAID (RS)

DUTY 
FREE (RS)

STEED 5 D CAB PICK UP  4 X 2 775,000 -

STEED 5 II D CAB PICK UP  4 X 2  LUX  840,000 -

STEED 5 II D CAB PICK UP  4 X 2  DIG  888,000 -

STEED 5  D CAB PICK UP 4 X 4 LUX 799,000 -

STEED 5  D CAB PICK UP 4 X 4  830,000 -

STEED 5 D CAB PICK UP 4 X 4  865,000 -

STEED 5 II D CAB PICK UP  4 X 4  LUX  898,000 -

TOYOTA
MODÈLES

DUTY
PAID (RS)

DUTY 
FREE (RS)

PRIUS-C 1,025,000 880,000
AVANZA 1.5 Manual 921,723 682,286
AVANZA 1.5 Auto 989,000 747,286
NEW YARIS SEDAN MANUAL 930,000 735,000
NEW YARIS SEDAN AUTOMATIC 1,049,000 824,000
NEW YARIS HATCHBACK AUTO 950,000 720,000
NEW YARIS HATCHBACK M 915,000 680,000
NG COROLLA 1.6 MANUAL 1,155,000 902,000
NG COROLLA 1.6 CVT 1,255,000 842,000
COASTER 26 SEATER ST 2,530,000 -
COASTER S EXEC30 2,908,802 -
HIACE PANEL VAN 999,000 -
HIACE PANEL VAN AIRCOND 1,050,000 -
HIACE GLASS VAN STD 1,015,000 -
HIACE GLASS VAN AIRCOND 1,075,000 -
HIACE 16S DLX 1,605,305 -
HIACE 15S STD 1,124,815 -
HIACE 14S EXEC 1,737,210 -
HIACE 15S EXEC 1,228,688 -
PRADO 3.0 TX 3,390,000 2,190000
PRADO 3.0 TX-L 4,090,000 2,725000
PRADO 3.0 VX 4,890,000 3,165999
PRADO 3.0 VX-L 5,480,000 3,515000
LANDCRUISER LC200 6,430,000 4,160000
Lc 70 Dual Cab + AC 1,780,000 -
LC 70 STD + AC 1,560,000 -
LC 78 Wagon 3,490,000 -
RAV4 MANUAL 1,485,000 970,000
RAV4 AUTOMATIC 1,755,000 1,162,000
RAV4 AUTOMATIC LUXURY 1,990,000 1,385,000
C-HR 1.2 MT EXEC 1,417,000 995,000
C-HR 1.2 MT DELUXE 1,535,000 1,070,000
C-HR 1.2 CVT DELUXE 1,590,000 1,100,000
NG Prius 1.8 Lt 2,239,003 1,670,994
TOYOTA 86 AUTOMATIC 2,393,281 1584,756
TOYOTA 86 MANUAL 2,260,571 1,481,829
HILUX 4WD 2 GD  H(2.4 Lt) 1,434,000 1,259,000
HILUX RAIDER 1 GD MT B (2.8 Lt 1,620,000 1,390,000
HILUX RAIDER 1 GD MT H (2.8 Lt) 1,720,000 1,560,000
HILUX RAIDER 1GD E AUTO H (2.8 Lt) 1,827,000 1,657,000
HILUX SINGLE CAB TWD 2KD (2.5L) SFX 936,000 876,000
HILUX SINGLE CAB 4WD 2GD (2.4L) 1045,000 975,000

Motorway, Riche Terre I 
Tel: 405 6400

toyota (mauritius) ltd
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